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ANDRYCHOW, Rynek 33, tel. 033 870 63 30;
BEDZIN, ul. Bema 1aq, tel. 032 761 52 86;
BIELSKO-BIALA, ul. Barlickiego 5, tel. 033 821 39 13;
BIERUN, ul. Granitowa 16, tel. 032 216 29 82;
BRZESZCZE, ul. Kosciuszki 1, tel. 032 211 08 53;

CZECHOWICE-DZIEDZICE, ul. Niepodlegtoici 12, tel. 032 214 94 54;
DABROWA GORNICZA, ul. Konopnickiej 30, tel. 032 262 06 04,

ul. Legionéw Polskich 147, tel. 032 264 91 50,

ul. Pitsudskiego 32, tel. 032 260 41 01,

ul. Pitsudskiego 92, tel. 032 792 73 08;

GLIWICE, ul. Gérnych Watéw 22, tel. 032 335 12 73;
JAWISZOWICE, ul. Paderewskiego 12, tel. 032 211 01 79;
KATOWICE, ul. Debowa 7, tel. 032 355 52 90,

ul. Gliwicka 88, tel. 032 350 04 20,

ul. Karolinki 1, tel. 032 256 03 95,

ul. Modelarska 12, tel. 032 730 53 14,

ul. Witosa 17, tel. 032 204 66 44;

KETY, ul. Koéciuszki 2, tel. 033 845 13 09;

LEDZINY, ul. Ledziriska 1, tel. 032 216 78 35,

ul Pokoju 4, tel. 032 219 06 73;

MIKOLOW, ul. Jana Pawta Il 10, tel. 032 226 48 00;
OLKUSZ, ul. Rynek 6, tel. 032 643 24 70;
OSWIECIM, ul. Chemikéw 1, tel. 033 847 25 82,

ul. kukaszewicza 4, tel. 033 842 32 43,

ul. Mickiewicza 6, tel. 033 842 67 72;

PSZCZYNA, ul. Dworcowa 13, tel. 032 326 30 80;
RACIBORZ, ul. Mickiewicza 19b, tel. 032 415 88 21;
RYBNIK, ul. Rynek 6, tel. 032 433 09 00;
SOSNOWIEC, ul. 3 Maja 21, tel. 032 363 36 00,

ul. Bohateré6w Monte Cassino 30, tel. 032 298 94 34,
ul. Niwecka 1, tel. 032 736 16 70,

ul. Wojska Polskiego 73, tel. 032 297 63 31;

WOLA, ul. Pszqzyﬁska 10A, tel. 032 211 99 80;
WODZISEAW SLASKI, ul. Zamkowa 7, tel. 032 453 20 30

Jest pomyst, brakuje kapitatu

Z Michatem Wojciechowskim -
ekonomista, koordynatorem
projektow, partnerem firmy
encja.com, projektodawca

w Slaskiej Sieci Aniotéw SilBan
rozmawia Anna Maria Cudzich

W jaki sposob trafit pan i pana firma

do programu SilBan?

Poszukiwali$my Zrodet finansowania naszych
pomystéw, dzieki ktdrym mozemy rozwijac
przedsiebiorstwo. I wskutek takiej
informacyjnej kwerendy znalezli$my Slaska
Sie¢ Aniotéw Biznesu SilBan.

Jakie sfery aktywnosci gospodarczej pana
firma chce rozwija¢?

Chodzi nam o najnowsze technologie
internetowe i systemy informatyczne, ktorych
adresatami beda zaréwno klienci
korporacyjni, jak i uzytkownicy indywidualni.
Wdrozenie i uruchomienie naszego pomystu
wymaga inwestycji rzedu 1 mln zt. Jednak nie
tylko te pieniadze sa wazne.

W takim razie — co oprécz pieniedzy?

Tak zwane know-how, ktdre zaréwno Aniot
Biznesu, jak i sam Fundusz Gérno$laski, jako
realizator projektu SilBan, moze wnie$¢

do naszej firmy. Na rynku istniejemy od maja
ubiegtego roku, a wigc tak naprawde dopiero
zaczynamy. Chociaz musze takze przyznac,
ze pomimo tak krotkiego stazu mamy juz

na swoim koncie pierwsze sukcesy i, idac

za ciosem, chcemy sie dalej rozwijac.
Uwazamy, ze zarOwno my jak i nasze pomysty
to duzy kapitat intelektualny, nie waham si¢
uzy¢ tego sformutowania. Produkty, ktdore
oferujemy, juz sa bardzo dobrze przyjmowane
przez klientow. Ten czas naszej dziatalnosci
upewnit nas takze co do kierunku, w jakim
chcemy podaza¢. Wiemy, co jest naszym
celem. Brakuje tylko kapitatu finansowego

i dlatego zdecydowali$my sie przystapic

do projektu SilBan.

Jeden z Aniotéw Biznesu, z ktérym
rozmawiatam, wyrazit opinie, iz nie brakuje
w Polsce dobrych pomystéw na biznes.
Natomiast, jego zdaniem, tego projekty sa
kiepsko przygotowane w tej warstwie, ktéra
nazwatabym swoistym ,,studium
wykonalnosci”. Innymi stowy

— projektodawcy przedstawiaja ciekawe
idee, ale nie potrafiag pokazaé, jakie sa
konkretne warunki ich realizacji. | co pan
na to?

W naszym przypadku akurat ten problem
odpada, bo w firmie sami piszemy
biznesplany i mamy juz pewne
doswiadczenia. Poza tym wszyscy, ktorzy
tworzg firme, zdobyli wiedz¢ podczas
studiow na Politechnice Slaskiej i Akademii
Ekonomicznej w Katowicach, co jest teraz
naszym sporym kapitatem. Natomiast
problem, ktdry widze jest taki, iz sie¢
Aniotéw Biznesu jest projektem nowym,
dotad w Polsce nie realizowanym i jako taki
stanowi wyzwanie niesione przez jego
wyjatkowo$¢. Rzecz w tym, Ze potencjalni
inwestorzy, ktorzy sie z nami spotykaja,
oczekujg niejako na wejscie odpowiedzi

na pytania: czego chcieliby$my kapitatowo,

Slaska Sie¢ Aniotéw
Biznesu SilBan

To projekt prowadzony przez Fundusz Gor-
noslaski polegajacy na kojarzeniu autoréw
innowacyjnych rozwigzan, ktérzy nie posia-
daja dostatecznego kapitatu do ich realizacji
z Aniotami Biznesu, tj. potencjalnymi inwe-
storami - dysponujacymi kapitatem i zainte-
resowanymi zaangazowaniem sie w przed-
siewziecia o potencjalnie wysokiej stopie
zwrotu poniesionych naktaddéw.

czego merytorycznie i jaki procent udziatéw
we wspolnym przedsiewzieciu nas interesuje?
Tymczasem dla ludzi, ktérzy dopiero startuja
w biznesie albo maja jaki$ dobry pomyst

na biznes odpowiedz na takie pytania
nastrecza sporych trudnosci. Bywa i tak, ze
0soby te nie majg przygotowania
ekonomicznego i nie radza sobie z takimi
zagadnieniami, ktorych rozstrzygniecia
wymaga od nich inwestor. Brakuje im
,harzedzi” — z jednej strony, z drugiej

- szukanie kogos, kto takie narzedzia ma tez
stanowi klopot. Jest w tym wzgledzie
znikoma liczba specjalistow. Bo Aniotowie
Biznesu oczekuja dogtebnego np. zbadania
rynku pod katem wdrozenia pomystu. Jak
znaleZ¢ kogos, kto to zrobi wedle oczekiwan?
—nie mam pojecia. Zwiaszcza przy tak
specyficznym ,,produkcie”, jakim jest
innowacyjny pomyst na biznes.

Innag z kolei sprawg jest oczekiwanie Aniotow
Biznesu, ze zostang wprowadzeni

do zarzgdow firm. Tymczasem wiele oséb
zaczyna od jednoosobowej dziatalnosci
gospodarcze] i ma raczej blade pojecie

o kompetencjach, strukturze i roli r6znych
ciat zarzadczych w spotkach prawa
handlowego. To sa, wbrew pozorom,
skomplikowane, a przy tym bardzo wazne
sprawy, bo w konsekwencji przektadaja sie
na pieniadze.

Jaka perspektywe widzi pan przed Slaska
Siecia Aniotéw Biznesu SilBan? Bedzie
chleb z tej maki?

Mysle, ze wiele problemdw rodzi si¢ wskutek
pewnej jeszcze niedojrzatosci, i to zardwno
po stronie projektodawcéw, jak i inwestorow.
Uczymy si¢ my, ucza sie oni. Po stronie
Aniotéw Biznesu konieczne jest chyba
wieksze zrozumienie wtasnej roli — chodzi

0 to, zeby przestali stawia¢ tak wygorowane
wymagania tym, ktérzy w biznesie stawiaja
dopiero pierwsze kroki, a ich jedynym
wtasciwie kapitatem jest dobry pomyst i zapat
do jego realizacji. Z kolei projektodawcy
powinni zaakceptowac fakt, iz ktos kto
inwestuje wtasne pienigdze ma prawo
oczekiwa¢ maksymalnego ich
zabezpieczenia. [ muszg ciagle pogtebiac
swoja biznesowa wiedze, swoj kapitat
intelektualny.
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